w
(]
i)
(]
o
(7]
>
=]
=

54

NOVEDADES

DE LA INDUSTRIA

Tenaris anuncia la incorporacion
de un tercer set de fractura hidraulica
en Vaca Muerta

Esta inversién consolida a Tenaris como uno de los ac-
tores mas relevantes del mercado de servicios para po-
zos no convencionales. La decisién busca dar respuesta
a la demanda creciente de este tipo de operaciones en
la Cuenca Neuquina, donde se encuentra la segunda
reserva mas grande de gas no convencional y la cuarta
de petréleo no convencional del mundo.

Tenaris anuncié la incorporacién de un nuevo set de
fractura hidraulica en Vaca Muerta, mas moderno, efi-
ciente y con una potencia superior a los disponibles del
mercado. EIl proyecto implica una inversién de 110 mi-
Ilones de délares, continuando el camino para consolidar
a la compafiia como uno de los actores mas relevantes
del mercado de servicios para pozos no convencionales.
Esta inversion también contempla la incorporacion de
un nuevo set de coiled tubing, por lo que la compaifiia
pasara a contar con tres sets de fractura hidraulica y tres
sets de coiled tubing.

El objetivo es abastecer la demanda creciente de
este tipo de operacion en la Cuenca Neuquina, donde
se encuentra la segunda reserva mas grande de gas no
convencional y la cuarta de petréleo no convencional del
mundo, clave para el desarrollo energético e industrial
de la Argentina.

“Para 2026 habremos invertido mas de 240 millones
de délares para brindar servicios en proyectos de explo-
tacion no convencional desde que tomamos la decision
estratégica de adquirir nuestros primeros sets de fractura
hidraulicay coiled tubing en 2020"” expresé Javier Marti-
nez Alvarez, presidente de Tenaris para Cono Sur.

Tenaris conjuga know how industrial, de operacién
y de gestiéon de servicios, diferencial que ninguna otra
compafiia puede ofrecer. Desde el comienzo de la ope-
racién de esta unidad de negocios, ya superé las 5.000
fracturasy, con el tercer set de fractura hidraulica, Tena-
ris se posicionara como el tercer proveedor de este servi-
cio mas importante del pais, reafirmando el compromiso
con sus clientes y el crecimiento de Vaca Muerta.

El nuevo set de fractura que estara sumando Tena-
ris contara con 28 bombas y un total de 70.000 hhp.
Ademas, incorporara la tecnologia DGB TIER IV que le
permite mejorar su eficiencia (como fuente de energia
incorpora el uso de GNC reduciendo el consumo de dié-
sel en un 70%). Este sera el primer set en el pais con
esta tecnologia y se espera que esté operativo a princi-
pios de 2026.

En paralelo, Tenaris esta finalizando la construccién de
una nueva base en Vista Alegre, Neuquén, la cual se esti-
ma que esté operativa durante el primer semestre del afio.

De esta manera, Tenaris busca posicionarse como
una de las empresas lideres en eficiencia y calidad de
servicio, apoyandose en el soporte técnico de su Cen-
tro de Investigacion y Desarrollo, las capacidades de su
gente, sus equipos y la digitalizacion de las operaciones.
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El sector quimico y petroquimico
comenzo el afo con resultados mixtos

Las Pymes del sector registraron un leve crecimiento en
produccién y ventas locales intermensualmente.

ClQyP

Camara de la Industria
Quimica y Petroquimica

El informe mensual, llevado adelante por la Camara
de la Industria Quimica y Petroquimica (CIQyP®), so-
bre el panorama sectorial destacé que durante enero de
2025 las exportaciones aumentaron un 10% al respec-
to del mes anterior. En cuanto a la variacién interanual
también se observa un aumento importante del 63%,
favorecido por los subsectores como béasicos orgénicos,
finales termoplasticos y agroquimicos. Por su parte, en
el acumulado del afio se observd una suba.

El Informe de la Camara resalté que la produccion del
sector durante el primer mes del afio 2025 decrecié un
7% respecto al diciembre 2024, argumentado por para-
das de planta estacionales y bajo nivel de produccién. Al
comparar con el mismo mes del afio anterior, se observa
que hubo crecimiento del 23%; mientras que el acumula-
do del afio para este mes reflejé valores positivos.

A su vez, el relevamiento de la CIQyP® indicé que
las ventas locales disminuyeron, en las tres variables: en
la mensual, en la interanual y en el acumulado.

Por su parte, la resefia elaborada por la CIQyP® so-
bre las PyMIQ (Pequefia y Mediana Industria Quimica),

Produccion Ventas Locales

-1% -12%
23% -17%
23% -17%

sefialé que en enero 2025 la produccién crecié un 2% y
las ventas locales un 1%; mientras que las exportaciones
se mantuvieron, todo con respecto a diciembre 2024.
Con respecto a la variacién anual y la acumulada, tanto
la produccién como las ventas locales cayeron; pero en
las mismas variables las exportaciones subieron en am-
bos casos.

Durante enero de 2025, la balanza comercial medida
en doélares, de los productos del sector fue un 32,06%
menor al mismo mes del afio anterior, con variaciones
negativas del 10,18% en las importaciones y del 42,4%
en las exportaciones.

Con respecto a la capacidad instalada de las indus-
trias que contribuyen con informacién para el informe
de la CIQyP®, esta present6 que durante enero de 2025
tuvo un uso promedio del 64% para los productos basi-
cos e intermedios y del 40% para los productos petro-
quimicos.

En conclusion, las ventas totales del sector en ge-
neral, que incluye a las PyMIQ, (mercado local + expor-
taciones) de los productos informados por las empresas
participantes del informe, durante enero 2025, fueron
de 256 millones de ddlares.

“El sector quimico y petroquimico sigue la tendencia
de la industria en general, con menores ventas locales y
con aumento de exportaciones, pero sin embargo los da-
tos de produccién aln siguen menores a periodos ante-
riores. Se vislumbra un crecimiento del producto interno
del pais en 2025 que seguro impactara en el sector”,
enfatiz6 Jorge de Zavaleta, director ejecutivo de la Ca-
mara de la Industria Quimica y Petroguimica (CIQyP®).

Resumen Ejecutivo y Panorama Sectorial

La Céamara de la Industria Quimica y Petroquimica
emite mensualmente, desde 1999, un informe sobre la
actividad industrial cuyas fuentes son las empresas del

Ventas Externas

10% Variacion Mensual ,.
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63% Variacion Interanual |
0

63% Variacion Acumulada l
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sector, el Instituto Nacional de Estadistica y Censos (IN-
DEC), Penta-Transaction-Estadisticas Import-Export y el
Banco Central de la Republica Argentina (BCRA).

El trabajo cuenta con diferentes niveles de desagre-
gacion y se organiza en bloques productivos, los que a
continuacién se detallan: productos Inorganicos, petro-
quimicos basicos, petroquimicos intermedios y finales
termoplasticos (polimeros y elastémeros), finales agro-
quimicos (agroquimicos y fertilizantes); y PyMIQ (Peque-
fia y Mediana Empresa Quimica).

Shell presenta la Nueva
Shell Evolux Diesel

En el marco de su presencia en una nueva edicién de
ExpoAgro, Raizen Argentina, licenciataria de la marca
Shell, presenté la nueva Shell Evolux Diesel con su
innovadora férmula de limpieza triple accion, especial-
mente formulada para motores de vehiculos pesados,
como los utilizados en flotas de camiones, transportes
de logistica, vehiculos de reparto y maquinaria agricola.

Este combustible diésel grado 2 ayuda a limpiar y
proteger los componentes clave del sistema de combus-
tible, como los inyectores, evitando la acumulacién de
depésitos que pueden reducir el rendimiento. “La tecno-
logia de Shell Evolux Diesel garantiza una mejor recupe-
racién de la potencia, permite lograr la méxima eficien-
cia del combustible y reduce los costos operativos de
los equipos. Pero lo méas importante: brinda a nuestros
clientes la confianza que necesitan”, comenté Carolina
Wood, Directora de Marketing de Raizen.

En respuesta a las demandas de los usuarios, hemos
desarrollado esta formula para ofrecer mayor eficiencia'y
proteccién del motor, mejorando la experiencia de con-
duccioén y reduciendo costos operativos. “Para cumplir
con los requerimientos de los clientes y lograr la eficien-
cia buscada, necesitamos mantener limpios los siste-
mas de inyeccién. Esto se consigue con la férmula de
limpieza triple accién, que, junto con un combustible
de alta calidad, como son histéricamente los de Shell,
conforman nuestro nuevo producto Shell Evolux Diesel”,
agregd Juan Carlos Van Durme, Coordinador del Centro
Técnico de Raizen.
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Mauro Avendaiio,

nuevo socio de Tecnologia de KPMG

Con mas de 20 afios de experiencia en la industria
IT, Mauro Avendarfio fue incorporado a KPMG Argentina
como nuevo socio responsable del servicio de Tecnolo-
gia que las incluye especialidades Data & Al, Intelligent
Automation, Customer Experience, y Cloud. De profesion
Ingeniero en Sistemas posee un Master en Big Data en
la Universidad Técnica Nacional (UTN) se define como
“una persona apasionada por la tecnologia y siempre dis-
puesta a aceptar los desafios y propuestas relacionadas
al crecimiento profesional. Me enfoco en crear solucio-
nes y dar valor a mis clientes a través de las palancas
transformacionales tecnolégicas que estan evolucionan-
do en el mercado y aportan un gran valor a los negocios”.
Posee un amplo recorrido en soluciones tecnolégicas en
distintos sectores como Telecomunicaciones, Servicios
Financieros y Energia, entre otros.

La innovacion tecnolégica es hoy la principal fuerza
motriz que impulsa basicamente una renovaciéon comple-
ta del conocimiento con un fuerte impacto en el mundo
productivo, los servicios y el mercado laboral. Las em-
presas vienen identificando la importancia de saber ad-
ministrar sus datos para mejorar los negocios en un mer-
cado cada vez mas competitivo. Son activos estratégicos
y clave para volver a las organizaciones mas eficientes,
sea cual fuere el mercado, industria o sector en el que
operan.

“Es importante tener una visién 360 de estas nuevas
palancas tecnolégicas para darle a nuestro cliente solu-
ciones concretas a sus desafios. Por eso el foco es ser su
socio estratégico para atender sus problemas de hoy y
adelantarse a los de mafiana”, agrega Avendafio.



YPF Digital implementara tecnologia de
Google Cloud para potenciar la App YPF

Se buscara posicionar la aplicacién como la herramien-
ta principal de relacionamiento digital de la compafiia
de energia del pais con sus millones de usuarios.

YPF Digital (YDI), la sociedad que gestiona y poten-
cia los activos digitales de YPF, firmé un acuerdo estra-
tégico con Google Cloud, &rea que brinda servicios de
nube y que permite a las compafiias crecer en la era
digital a través de una amplia gama de soluciones de
infraestructura, almacenamiento, seguridad, analisis de
datos e inteligencia artificial.

YPF Digital apuesta por evolucionar la App YPF, la
primera billetera digital de una empresa energética del
pais, poniendo foco en la innovacién y con el objetivo de
potenciar la atencién y los servicios ofrecidos para sus
clientes. Dentro de este acuerdo, una de las tecnologias
de Google Cloud sera la base para el desarrollo de ser-
vicios de Asistentes Virtuales (BOTs), para una atencion
mas eficaz, personalizada incorporando el andlisis de
datos y mayor seguridad de sus operaciones en la nube.

“Desde su lanzamiento en 2019, la App YPF se ha
consolidado como la herramienta mas visible de nues-
tra estrategia de digitalizacién, ofreciendo a los usuarios
una experiencia mejorada en nuestra red de estaciones
de servicio. YPF Digital es el vehiculo por el cual bus-
camos acelerar esta transformacién, esta alianza poten-
cia esta visiéon con foco en la experiencia de usuario en
la eficiencia operativa y en una cultura de innovacion
continua en todos nuestros servicios.”, afirmé Guillermo
Garat, presidente de YPF Digital.

A los fines de avanzar con este acuerdo Guillermo
Garat, presidente de YPF Digital, y Mauro Cercos, Ge-
rente General de YPF Digital, se reunieron con las au-
toridades de Google Cloud, Eduardo Lépez, Presidente
de Google Cloud para América Latina; Fernando Mollén,
Head de Argentina, Chile, Colombia, Perd, Uruguay,
Centroamérica y el Caribe; Natalia Scaliter, Gerente Ge-
neral de Google Cloud Argentina, Paraguay y Uruguay; y
Cristian Ferme, Responsable Comercial de Google Cloud
para cuentas estratégicas.

“En Google Cloud, nos entusiasma colaborar con YPF
Digital en su camino hacia la transformacién de la mo-
vilidad en Argentina. Estamos seguros de que podremos
Ilevar sus objetivos de negocio a nuevos horizontes, apro-
vechando el poder de la nube para crear soluciones mas
sostenibles, centradas en el cliente y focalizadas en la
innovacion. Juntos estamos dando un paso importante
hacia un futuro mas eficiente, transformador y conecta-
do para Argentina”, manifesté Natalia Scaliter, Gerente
General de Google Cloud Argentina, Paraguay y Uruguay.

Pampa Energia se hace fuerte en Rincon
de Aranda con 28 pozos perforados

Desde su ingreso al drea en 2023, la compafiia perforé
a ritmo récord y proyecta plena produccién en 2025.
En su primer desarrollo de crudo no convencional.

Pampa Energia avanza a toda velocidad en Rincén
de Aranda, su primer proyecto propio de produccién de
petréleo no convencional. A menos de dos afios de ini-
ciar la perforacion, la compafiia ya puso en marcha 28
pozos y planea completar su desarrollo en 2025, con
una capacidad maxima de produccién que se sostendra
hasta 2026.

Esteban Falcigno, gerente de Coordinacion e Infraes-
tructura de la empresa, estuvo en la disertacién de Vaca
Muerta Insights 2025 explicé el rapido crecimiento del
proyecto.

“Desde agosto de 2023, cuando montamos el primer
equipo de perforacion, el crecimiento ha sido acelera-
do. Rapidamente sumamos un segundo equipo y luego
incorporamos un ‘spader’, un equipo mas pequefio para
adelantar la perforacién de tramos verticales. A la fecha,
ya tenemos 28 pozos iniciados”, detallé.

El ejecutivo subrayé que este desarrollo representa
un salto para la compafiia, ya que es su primera incur-
sién en la produccién de crudo shale. La estrategia ini-
cial incluy6 la perforacion de siete pads de cuatro pozos
cada uno, con la exploracién de dos horizontes distintos,
con ramas horizontales de 2.500 metros.

Pampa Energia: un yacimiento donde hay todo por hacer

La operadora, mas allad de los objetivos de produc-
cién, tiene todo por hacer en ese yacimiento, mas alla
de haberse nutrido de informacién geolégica del area.
Pampa Energia tuvo que construir de cero la infraestruc-
tura del area, que se encontraba practicamente intacta
antes de su llegada.
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“Tuvimos que disefiar las instalaciones rapidamente
y montar una planta temporal de tratamiento de crudo
con una capacidad inicial de 20.000 barriles diarios”,
sefialé Falcigno.

La decisién de avanzar con la inversion se sustenté
en datos previos. Antes de obtener la concesién, Pampa
perforé dos pozos exploratorios en la zona, lo que permi-
tié evaluar caudales y productividad. El resultado posi-
tivo de la exploracién, y la buena produccién inicial de
los pozos, le permitié seguir avanzando en el proyecto.

“Nos beneficiamos de los desarrollos previos de otros
operadores en la zona. Eso nos dio confianza para en-
carar el proyecto con una estrategia clara y eficiente”,
agreg6 el directivo.

Los primeros pozos estaran conectados a produccién
en los préximos dias, segln detallé el ejecutivo de Pam-
pa Energia. El objetivo para 2025 es completar los siete
pads y alcanzar la capacidad maxima prevista.

De esta manera, también la compafiia busca consoli-

| Petrotecnia.1 - 2025

dar su presencia en el segmento del petréleo no conven-
cional con una operacion de alto rendimiento.

Rincén de Aranda, otra promesa cerca de Anelo

El desarrollo de Rincén de Aranda es una pagina nue-
va en el desarrollo de Pampa Energia, y se suma a los
jugadores del shale en la Cuenca Neuquina.

Pampa Energia intensificé sus esfuerzos de produc-
cion en la provincia de Neuquén. En junio de 2023, la
compafiia adquiri6 el 45% restante de participacién en
este bloque, y alcanzé el 100% de los derechos sobre el
area. La adquisicién permite a Pampa incrementar tanto
sus reservas como su produccion de petréleo no conven-
cional.

La empresa tiene prevista una inversion de 700 mi-
Ilones de délares para 2025 y planea alcanzar los 1.500
millones hasta 2027, con el objetivo de multiplicar por
diez su produccioén de petréleo y llegar a 50.000 barriles
por dia.
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